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Rodzina, ktora kochasz.

Betterware.
Kazdego dnia tatwiej, przyjemniej, lepiej.

WITAMY W SWIECIE BETTERWARE!

Dziekujemy, ze skorzystali Parstwo z naszej propozycji wspotpracy i gratulujemy
podjecia trafnej decyz;ji.

Dziatajgc z Betterware Poland, bedg Paristwo mogli nie tylko podnies¢ wysokosé
swoich zarobkow, ale réwniez korzystac z innowacyjnych produktow utatwiajgcych
domowe zycie, czerpaé satysfakcje z profitow, jakie daje wiasny biznes, oraz
cieszyC sige wolnoscig i radoscig zycia w gronie zyczliwych i przyjaznych ludzi.

Betterware sprzedaje swoje towary tylko i wytgcznie poprzez sieC sprzedazy
bezposredniej, z pominigciem tradycyjnych sklepdéw. Nasi Przedstawiciele mogg
zarobi¢ duze pienigdze za rozwdj struktury, ktéra bedzie sprzedawac produkty
Betterware.

NASZA HISTORIA

Byt rok 1928...
...we wschodnim Londynie Albert Edward Clark i Edward
Ernest Willis zatozyli firme Betterwear. Bezposrednia
sprzedaz sprzetu i Srodkbw do gospodarstwa
domowego okazata sie prawdziwym hitem.
Biznes rozwijat sie tak dobrze, ze na poczatku lat
30. otworzono fabryke w Romford. Asortyment
zostat rozszerzony, a nazwe firmy zmieniono na
Betterware, aby podkresli¢ rosngcg ré6znorodnosc
produkowanego sprzetu i artykutdw czyszczacych.

Betterware szybko uzyskato znaczaca pozycje wsrdd firm zajmujgcych \ :
sie sprzedaza bezposrednig. Lata 60. przyniosty kolejny dynamiczny wzrost
sprzedazy, a firma Betterware zostata uznana za jednego z szesciu wiodgcych
dostawcdw w branzy gospodarstwa domowego.

W latach 80. zostata rozwinigta sie¢ oddziatow we Franc;ji, Hiszpanii, Niemczech

i Australii. Sprzedaz zagraniczna przekroczyta dwukrotnie, a wkrotce trzykrotnie
warto$¢ sprzedazy przypadajacej na jednego klienta na Wyspach Brytyjskich.
Wprowadzenie nowych katalogéw, ekspansja zagraniczna oraz Scislejsze powigzanie
wynikébw sprzedazy z poziomem wynagrodzeri dato podstawy do poszukiwarn nowych
mozliwosci inwestycyjnych.

W latach 90. wartos¢ udziatdbw spdtki wzrosta tak znaczaco, ze znalazta sie ona na liscie 500
najlepszych firm wedtug Financial Times.

Obecnie Betterware to nowoczesna firma z silng pozycjg na rynku. Nasze produkty
cieszg sie doskonatg opinig, a oferta jest stale wzbogacana o nowe pomysty
i rozwigzania dla gospodarstw domowych. Przedstawiciele Betterware dostarczajg
produkty ponad 7 milionom klientow w Europie, Ameryce Srodkowej, Australii
i Azji.

Rok 2007...

...otworzyt nowy rozdziat w historii Betterware. Firma rozpoczeta swojg dziatalno$¢
w Polsce. Teraz mozliwosci wspétpracy oraz doskonate produkty dla domu sg
dostepne takze w naszym kraju!



BETTERWARE DZISIAJ

Nasza Misja

Pragniemy poprawia¢ jakos¢ zycia rodzinnego, dajgc naszym Klientom pomysty na
lepszy dom, pomagajac osiggac niezaleznosc¢ finansowg naszym Przedstawicielom,
dbajgc o rozwdj zawodowy naszych Pracownikow.

Nasi Klienci

Wierzymy, ze utatwiajgc codzienne domowe czynnosci, pomagamy naszym
Klientom zy¢ wygodniej, przyjemniej, blizej rodziny i przyjaciét. Rocznie firma
Betterware wprowadza na rynek okoto 400 nowych produktow

Nasi Przedstawiciele

Pragniemy dawac¢ szanse kazdemu, kto chce rozwija¢ swoje umiejetnoéciidgzy¢ do
poprawy jakoséci zycia. Plan Marketingowy Betterware umozliwia Przedstawicielom
szybkie rozpoczecie i dynamiczny rozwdéj wtasnego biznesu bez ryzyka, naktadu
Srodkdw i inwestycji.

SPRZEDAZ BEZPOSREDNIA — MARKETING WIELOPOZIOMOWY

Wedtug analitykbw biznesu, sprzedaz bezposrednia, a zwtaszcza marketing
wielopoziomowy (MLM), nalezy do najbardziej dynamicznie rozwijajgcych sie
branz. Trend ten utrzyma si¢ jeszcze przez co najmniej kilkkanascie lat. Mimo, ze
na Swiecie ma ponad 200-letnig tradycje (pierwszy produkt dystrybuowany byt
w sprzedazy bezposredniej w 1768 roku), w Polsce branza ta znana jest dopiero
od lat dziewiecdziesigtych XX wieku. Z kazdym rokiem przybywa w naszym kraju
zarbwno klientow korzystajacych z tej formy zakupow, jak i osdb, ktore zwigzaty
ze sprzedazg bezposrednig swojg kariere zawodowag. | nic dziwnego! Marketing
wielopoziomowy to biznes rownych szans, zajecie dla kazdego, kto ceni wolnosé
i niezaleznos¢, pragnie rozwoju osobistego i chce osigga¢ sukcesy zawodowe
i materialne. Tutaj nikt nie pyta, ile masz lat, jakie posiadasz wyksztatcenie,
dodwiadczenie zawodowe, plany rodzinne, liczbe dzieci i czy zawsze bedziesz
do dyspozycji firmy. Nie ma roéwniez znaczenia to,

czy umiesz sprzedawaé, wystarczy, ze bedziesz
uzywat produktow i polecat je znajomym — Twoja
rekomendacja to najlepsza technika sprzedazy.
W  sprzedazy bezposredniej Kkorzystajg
rowniez klienci. Dzigki pominigciu wszystkich
ogniw posredniczacych, ktére wystepujg

w tradycyjnym handlu, takich jak: hurtownie,
punkty detaliczne i inni posrednicy, firmy
sprzedazy bezposredniej mogg sprzedawaé
swoj produkt bez obcigzania go dodatkowymi
marzami, czyli po dobrych cenach i w dobrej jakosci.
Korzystasz Ty, korzysta Twoj klient. Po prostu.




KORZYSCI DLA CIEBIE W BETTERWARE POLAND

Wspoébtpraca z renomowang firmg z 80-letnig tradycjg w sprzedazy
bezposredniej

Lukratywny Plan Marketingowy daje nieograniczone mozliwosci
zarabiania pienigdzy

Zysk Natychmiastowy 30%

Rabaty Indywidualne do 15%

Rabaty Grupowe do 15%

Premie Menadzerskie i Dyrektorskie 10%, 1%, 0,5% 0,25%
Nagrody pieniezne jednorazowe od 500 zt do 25 000 zt

Mozliwos$¢ awansu zawodowego i spotecznego

~ 0o o0 TP

Elastycznos$¢é wyboru czasu, miejsca i sposobu dziatania

a. Ty decydujesz, ile czasu poswiecasz, ile bedziesz zarabiac,
jak czesto otrzymasz podwyzke i awans
C. Tylko Ty jeste$ swoim szefem

Wygoda i brak ryzyka

a. Zaméwione produkty kurier dostarczy Ci bezposrednio do domu

b. Nie musisz inwestowa¢ gotowki, by zrobi¢ zakupy — mozesz
skorzystac z kredytu w wysokosci do 500 zt brutto

C. Gwarancja jakosci — w ciggu 30 dni mozesz zwréci¢ produkt
do Betterware Poland, jesli nie spetni oczekiwan Twoich klientow

Rozwdj osobisty — szkolenia, seminaria, konferencje
a. Zdobywasz wiedze i umiejetnosci biznesowe, dzieki ktorym tatwo
podgzasz kolejnymi etapami kariery

Styl zycia — przyjemnos¢ zycia

a. Poznajesz fantastycznych ludzi takich jak Ty

b. Wspdlne wyjazdy integracyjne, podroze zagraniczne i wycieczki
taczg na cate zycie

C. Dobra zabawa, przyjazni ludzie — tutaj wszystkim zalezy na Twoim

sukcesie

KORZYSCI DLA TWOICH KLIENTOW

Innowacyjne artykuty domowego uzytku, utatwiajgce codzienne zycie
Liczne promocje cenowe

Oszczednosé czasu i wygoda — bez pospiechu, bez kolejek, bez stresu
Klient wybiera z katalogu produkty, ktére otrzyma bezposrednio do domu

Doradztwo i pomoc w wyborze najciekawszych ofert

Gwarancja jakosci — mozliwo$¢ zwrotu towaru do 14 dni Przedstawicielowi
Betterware Poland

Gwarancja 12 miesiecy na ewentualne wady produktu

Cztonkowstwo w Polskim Stowarzyszeniu Sprzedazy Bezposredniej
zapewnia wysokie standardy dziatalnosci.

PSSB




ZARABIANIE Z BETTERWARE JEST LATWE | PRZYJEMNE!

Mozesz zyskiwaé na 3 sposoby:

(1] Oszczedza¢ na 30% marzy — dzieki kupowaniu naszych produktéw
po specjalnej cenie tylko dla Cztonkdéw Klubu Betterware.

2] Korzystaé z rabatéw od 3% do 15% - dzieki polecaniu naszych produktow
swoim bliskim, przyjaciotom, znajomym, znajomym znajomych...

El Otrzymywaé dodatkowo bonusy i lukratywne nagrody pieniezne — dzigki
budowaniu i prowadzeniu wtasnej struktury sprzedazowej.

Mozesz wybra¢ jedng z tych trzech mozliwosci, ale najwiecej skorzystasz
i najszybciej osiagniesz materialny sukces i niezaleznosc, tgczac wszystkie trzy.
Twoéj wybor — nasze wsparcie.

NAJLEPSZYM PRZYJACIELEM KOBIETY SA
DIAMENTY, NAJLEPSZYM PRZYJACIELEM
PRZEDSTAWICIELA BETTERWARE JEST
KATALOG!

tatwo znajdziesz Klientéw - produkty
Betterware to artykuty powszechnego uzytku
domowego, przydatne w kazdej kuchni,
garderobie, ogrodzie, a nawet domowym
biurze. Doskonate $rodki czystosci szybko
znajdg swoje zwolenniczki wsrod Klientek,
ktore chetnie bedg je u Ciebie regularnie
zamawiac. 400 nowych produktow rocznie
sprawi, ze kazdy Katalog ma szanse
zainteresowac starych i nowych Klientow.
Uzywaj produktéw Betterware, stosuj je na co dzieri w swoim domu!

Witedy sprzedaz stanie sie bardzo fatwa i naturalna — po prostu polecasz doskonate
produkty, ktdrych sama uzywasz.

Nie musisz mie¢ doswiadczenia sprzedazowego, by dobrze sprzedawac.
Twoim najlepszym ekspertem sprzedazy jest Katalog — zawsze miej go przy sobie,
gdy wychodzisz z domu.

CO NALEZY ROBIC?

1] Po prostu prezentuj katalog ludziom, ktorych znasz i tym, ktdrych oni znaja.

2] Gdzie znajdziesz Klientbw? Na poczatek stworz swojg baze danych,
czyli liste z nazwiskami minimum 30 oséb, ktérym pokazesz katalog:
a. krewni, znajomi, sasiedzi, kolezanki i koledzy z pracy, znajomi
z rOéznych organizacji, sitowni, Komitetu Rodzicielskiego, klubu,
znajomi znajomych,

b. osoby, z ktérymi masz kontakty urzedowe lub handlowe, ludzie,
ktorych spotykasz w autobusie, u dentysty, w supermarkecie, w kinie,
C. gotowe listy nazwisk znajdziesz w swoim telefonie komoérkowym,

kalendarzach i notesach z ubiegtych lat.

El Ztota zasada: zawsze pros$ o polecenie: jesli osoba, z ktérg rozmawiasz,
nie jest w tym momencie gotowa do zakupu, popro$ jg 0 nazwiska jej
znajomych, ktérzy chcieliby obejrze¢ katalog. W ten sposob bedziesz
powieksza¢ swojg liste nazwisk

(4] Roznos katalogi—zostawiaj je w miejscach takich jak: poczekalnie lekarskie,
banki, fryzjer, uczelnie, poczta. Uwaga! Pamietaj, by wpisaC na ostatniej
stronie katalogu swoje dane z numerem telefonu wigcznie, bo tylko w ten
sposéb odbiorca katalogu bedzie mégt do Ciebie dotrzed!

5] Zamawiaj minimum 10 katalogéw na miesigc. Kazdy katalog to Twoj sklep.
Chcesz miecC jeden sklepik czy catg sieC sklepow? lle sklepdw chcesz

otworzy¢?
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WIECEJ WIECEJ, WIEKSZE WIEKSZE
KATALOGOW KLIENTOW ZAMOWIENIA DOCHODY

Im wigcej katalogow rozniesiesz, tym wigcej zbierzesz zamowien, tym wieksza
osiggniesz sprzedaz, tym wiecej nowych Przedstawicieli doiqczy do Ciebie.



ILE MOZESZ ZAROBIC SPRZEDAJAC?

Prezentuj katalog Betterware i zbieraj zamowienia, a Twdj Zysk Natychmiastowy
to marza 30%.

Przyktad 1:
Zatbzmy, ze masz 10 klientow.
Kazdy z nich ztozyt zamoéwienie za 65 zt (w cenach katalogowych)

Od klientow otrzymujesz : 650 zt
Betterware ptacisz: 500 zt (z VAT)
Zyskujesz: 150 zt

To jest Twéj Zysk Natychmiastowy.
Im wigcej klientdw, tym wigksza sprzedaz i wyzszy Zysk Natychmiastowy.

A TO DOPIERO POCZATEK!

Dodatkowo mozesz zarabia¢, uzyskujgc specjalne rabaty, ktérych wysokos¢
zalezy od wielkosci obrotéw Twoich oraz Twojej Grupy Przedstawicieli. Kazdy
produkt katalogowy Betterware oprdcz swojej ceny ma okreslong liczbe punktow
(P) (doktadng informacje znajdziesz w cenniku Przedstawiciela). Im wyzsze sg
Twoje obroty punktowe, tym wyzszy rabat Ci przystuguije.

Spojrz:
TABELA RABATOW
Obroty Twoje
i Twojej Grupy w punktach Poziom rabatu (%)
200 - 499 3% Przedstawiciel
500 -1 199 6% Przedstawiciel
1200 -1 999 9% Przedstawiciel
2000-3999 12% Starszy Przedstawiciel
4 000 i wiecej 15% Lider

Rabat naliczany jest od wartosci netto obrotéw Twoich i Twojej Grupy.
1 P ma wartos¢ ok. 2 zt netto, czyli zakup produktéw za 200 P = ok. 400 z} netto

NIE MUSISZ DUZO SPRZEDAWAC, BY DUZO ZARABIAC!

Mozesz sam, dzieki zakupom osobistym, uzyskiwa¢ dodatkowe rabaty,
ale duzo tatwiej i szybciej osiggniesz wyzsze poziomy rabatowe i wyzsze zarobki,
budujac wtasng strukture sprzedazy, czyli zapraszajgc do wspotpracy nowych
Przedstawicieli. W ten spos6b wprowadzasz w czyn zasade

PRACUJ MADRZEJ, A NIE CIEZEJ




JAK TO ZROBIC? TO PROSTE!

Zache¢ swoich znajomych, by robili to, co Ty: prezentowali katalog i zbierali
zamodwienia.

Spodjrz na przyktad 2:

Zaprositas/zaprosites do wspotpracy 2 osoby.
Kazdy z Was zamawia za 100 P

Twoj osobisty obroét to

tgczny obré6t Twoich Przedstawicieli to
Razem uzyskujecie

Dzieki temu, oprdcz zysku natychmiastowego,
kwalifikujesz sie do 3% rabatu (sprawdz w tabeli rabatéw).

100 P (ok. 200 zt netto)
200 P (ok. 400 zt netto)
300 P (ok. 600 zt netto)

100 P

100 P\'Q )? 100 P

Twoje Pienigdze to:

Zysk Natychmiastowy 73,20 zt

Rabat 3% od swojego obrotu 6,00 zt (200 x 3%)
Rabat 3% od obrotu Twojej Grupy 12,00 zt (400 x 3%)
Razem 91,20 zt

ZROBILAS/ES ZAKUPY ZA 200 zt NETTO, A ZAROBIAS/ES 91,20 zt

E Rabaty, bonusy, nagrody dostaniesz za rozwdj sieci sprzedazy. E
: Nie musisz sam sprzedawa¢, aby dosta¢ bonusy — wystarczy, :
' ze zbudujesz grupy i sam zakupisz produkty za 100P :

_______________________________________________________

Mozesz tatwo zwielokrotni¢ swoje dochody, zapraszajgc wiecej 0sOb
do wspbétpracy. Buduj swéj zesp6t Przedstawicieli — i zacznij wiesé zycie,
o jakim marzysz!

Zachec¢ 5 znajomych, by robili to, co Ty: prezentowali katalog i zbierali zamoéwienia.
Tak powstanie Twoja pierwsza linia, czyli zespdt Przedstawicieli bezposrednio
przez Ciebie zasponsorowanych. W ten sposédb tworzysz zalgzek swojej Grupy
Osobistej i wtasnego biznesu.

Przyktad 3:

Niech kazdy z Was ztozy zamowienie za
Twoj osobisty obroét to

tgczny obrét Twoich Przedstawicieli to
Razem uzyskujecie

150 P (ok. 300 zt netto).
150 P (ok. 300 zt netto)
750 P (ok. 1500 zt netto)
900 P (ok. 1800 zt netto).

W ten sposdb Ty uzyskujesz rabat 6% (sprawdz w tabeli rabatéw).
To oznacza, ze oprocz 30% zysku natychmiastowego,

ktory w tym przyktadzie wyniesie

okoto 110 zt, otrzymasz 6% rabat

150 P
od wtasnych zakupéw,
czyli 18 zt (300 zt x 6%). 150 P
Dodatkowo otrzymasz 6%
od obrotdéw swoich ludzi, ) ]
czyli 90 zt (1500 zt X 6%). ( )

150 P
150 P

Twoje Pienigdze to:

Zysk natychmiastowy: 110 zt
Rabat od swojego obrotu 6%: 18 zt
Rabat od obrotu Twojej Grupy 6%: 90 zt
Razem: 218 zt

SAMA ZROBILAS/ES ZAKUPY ZA 300 Zt NETTO, A ZAROBILAS/ES 218 z11



CZAS NA KROK DRUGI - TYTUL LIDERA

Poméz Przedstawicielom swojej pierwszej linii zaprosi¢ po 5 nowych o0sob.
To nastepny krok na drodze do sukcesu. Twoja struktura ma juz drugg linig!

Twoja Grupa Osobista wraz z Tobag / (7)
liczy 31 os6b, a przeciez sam/a + S (7 tinca)
zasponsorowatas/es tylko 5 osob. + 25 (2 tiwia)

Przyktad 4:
Niech kazdy z Was zrobi zakupy na 150 P, czyli ok. 300 zt netto.

Razem macie 4 650 P (31 x 150P ), czyli ok. 9300 zt netto (4 650 x 2 z).
Kwalifikujesz sie do 15% rabatu (sprawdz w tabeli rabatow).
Uzyskujesz tytut Lidera.

Twoja Grupa wraz z Tobg wypracowata 9 300 zt netto, z czego 15%, 1j.1395 z,
stanowi kwote do podziatu w grupie w odpowiednich proporcjach wynikajgcych z
przystugujgcych rabatow.

Kazdy Twéj Przedstawiciel z pierwszej linii uzyskat ze swojg grupg (kazdy
zasponsorowat 5 0s6b) obrot 900 P, co daje im poziom rabatowy 6%. W zwigzku
z tym Ty otrzymasz od obrotdw swojej grupy 9% (15% - 6%).

Twoje Pienigdze to:

Zysk Natychmiastowy 30% 110 zt
Od swoich zakupow osobistych 15%: 45 zt
Od swojej grupy 9% (15% - 6%): 810 zt
Razem: 965 zt

Dodatkowo, jesli zatozysz dziatalno$¢ gospodarczg, otrzymasz Bonus za dynamike
rozwoju sieci w wysokosci 250 zt miesiecznie (przez 3 miesiagce utrzymania tytutu
lidera, co daje kwote 750 zt).

PAMIETASZ? ZROBILAS/ES ZAKUPY

ZA 150 P, CZYLI OK. 300 ZL NETTO,
ATWOJZYSKT0 965z LUB 1215 2
Pamietaj: wszystko, co robisz, to zapraszanie
innych, by robili to, co Ty. Po prostu.

965,00
+ 250,00
7 215,00 ¢

JAK BUDOWAC SWOJA GRUPE PRZEDSTAWICIELI

Wyrdzniamy 3 podstawowe sposoby rekrutowania. Wybierz ten, ktdry najlepiej
pasuje do Ciebie, ale nie koncentruj sie tylko na jednym sposobie. Wyprobu;j
wszystkie mozliwosci. Pamietaj: NAJLEPSZYM ZRODLEM POZYSKIWANIA
NOWYCH PRZEDSTAWICIELI SA REKOMENDACJE ( POLECENIA) OD LUDZI,
KTORYCH ZNASZ.

Sposoby sponsorowania:
(1] rozmowa indywidualna — spotkanie jeden na jeden, Ty i potencjalny

Przedstawiciel albo dwa na jeden — Ty, Twdj Sponsor i potencjalny
Przedstawiciel,

A spotkania grupowe — prezentacje dla wigekszej grupy zainteresowanych
0s6b,
El ankiety — promocje, prezentacje produktowe w hipermarketach,

na festynach, targach.

Niezaleznie od tego, jaki sposéb wybierzesz, pamigtaj, ze nie jestes sam. Two;j
Sponsor / Lider pomoga Ci i doradzg tak, jak kiedy$ ktos pomogtim, a Ty pomozesz
kiedy$ swoim Przedstawicielom.

OD PIERWSZEGO SPOTKANIA
BUDUJ SWOJA WIARYGODNOSEC.
ZAWSZE KORZYSTAJ Z FIRMOWEGO
PREZENTERA, KTORY POMOZE ClI
PROFESJONALNIE PRZEDSTAWIC
BETTERWARE ORAZ W SPOSOB
PROSTY ZAPREZENTOWAC
PODSTAWY PLANU
MARKETINGOWEGO.




10 ZLOTYCH ZASAD SPONSOROWANIA

Najlepszy czas na sponsorowanie jest TERAZ!

Opowiadaj o mozliwosciach biznesowych w Betterware kazdemu, ale nie
probuj kazdego sponsorowac¢. Na tym polega réznica. Poszukuj ludzi
ambitnych, otwartych, optymistycznych, kreatywnych — takich tatwiej zacheci¢
do biznesu, sg duzo bardziej stabilni. Szansa, ze zostang z Toba, jest
wigksza.

Nie czekaj, az kto§ sam do Ciebie przyjdzie. W dziewieciu przypadkach
na dziesie¢ nikt tego nie zrobi.

Nie koncentruj sie¢ na sponsorowaniu ludzi wytgcznie na spotkaniach
grupowych. Sponsoruj wszedzie, gdzie jeste$. Wystarczy stuchac!

Wstuchuj sie w potrzeby ludzi i pokaz im, jak Betterware moze je spetnic.
Jesli kto§ poszukuje dodatkowego zarobku, nie opowiadaj mu o wysokich
tytutach i zagranicznych wojazach. Jest wielce prawdopodobne, ze Ci nie
uwierzy. Przekazuj takie informacje, ktére odpowiadajg na potrzeby danej
osoby.

Ro6zni ludzie majg rozne kwalifikacje. Nie szukaj kogo$, kto jest perfekcyjny.
Nikt nie jest idealny, ale kazdy moze rozwija¢ swoje umiejetnosci, by odniesé
sukces.

Nigdy nie sponsoruj z nastawieniem ,,Co bede z tego miat/a”. Zawsze chetnie
pomagaj ludziom odnajdywac ich wielkg szanse i mozliwosci finansowe.

Zawsze, gdy spotkasz cztowieka, ktéry wg Ciebie fantastycznie nadawatby
sie do tego biznesu, powiedz mu to i wyttumacz, jak mégtby swoje umiejetnosci
wykorzysta¢ w Betterware. Czesto ludzie sami nie zdajg sobie sprawy z tego,
jakim wspaniatym potencjatem dysponuja.

Zawsze staraj sie, by ludzie postrzegali ten biznes jak PRACE, jak kariere,
ktéra moga rozwijac, niezaleznie od tego, czy traktujg to zajecie jako dodatkowe
czy caty etat.

Nie obawiaj sie proponowaé¢ swoim Klientom wspétpracy. Twoéj Klient moze
okaza¢ si¢ Twoim przysztym Liderem. Nie musisz go przekonywac
do waloréw produktow Betterware, wszak juz je zna i uzywa ich.

Ciesz sie tym, co robisz.
Twoéj entuzjazm bedzie najlepszym narzedziem rekrutacyjnym.

.___}_/___________________________________________________________________________________

GDY MASZ NOWEGO PRZEDSTAWICIELA...

Przekaz mu najistotniejsze informacje niezbedne do tego, by mogt
z sukcesem rozpoczg¢ dziatalnos¢. Uzywaj firmowego prezentera
zaprojektowanego specjalnie na potrzeby pierwszych prezentacji:

a. omow katalog — pokaz, ktére produkty cieszg sie szczegblnym
powodzeniem,
b. pomo6z mu stworzy¢ jego pierwszg liste 30 nazwisk potencjalnych
Klientow:
. powiedz, by wybrat 5 oséb, do ktdérych pojdzie z katalogiem
w ciagu najblizszych 2-3 dni,
. oraz 5 o0sbéb, ktére zaprosi na spotkanie ,Prezentacja
Betterware”,
. pozostate osoby z listy powinien odwiedzi¢ w Kkolejnych
dniach,
C. przedstaw procedury obowigzujgce w firmie:
. sktadanie zamdwien, kredyt, dostarczanie zamoéwien,
. wnioski rejestracyjne, sposdb kontaktowania sie z Toba,
z firma,
. wyttumacz, co to sg punkty, jak korzystac¢ z cennika,
. jak dziata gwarancja jakosci.

Wyjasnij, na czym polega program ,tatwy Start” — zachecaj do wziecia
W nim udziatu.

Omow Plan Marketingowy:

a. opowiedz o rabatach i premiach,

b. omow schemat poziomdw rabatowych.

Zapro$ nowego Przedstawiciela na spotkanie z Twoim Starszym
Przedstawicielem lub Liderem — takie spotkanie powinno sie odbywac
minimum raz w miesigcu dla wszystkich nowych Przedstawicieli. Dzigki
temu nowe osoby tatwiej odnajdg sie w Swiecie Betterware, nawigzg nowe
kontakty i poznajg innych Przedstawicieli o takim samym statusie.
Powiedz Przedstawicielowi, ze skontaktujesz sie z nim za 3 — 4 dni,
by upewnic sie, czy daje sobie rade. | zréb to!

Jesli masz pytania — pytaj swojego sponsora, Lidera, menadzera,
pracownikow Biura Obstugi Betterware. Nie wahaj si¢ zadawaé pytan —
od odpowiedzi moze zaleze¢ Twoj sukces.



NIEOGRANICZONE MOZLIWOSCI

Plan Marketingowy Betterware Poland daje nieograniczone mozliwosci zarabiania
pieniedzy.

Rekrutacja i budowa witasnej struktury sprzedazy to najprostszy sposéb na szybki
rozwdj biznesu, a kreowanie i szkolenie nowych Lideréw to najbardziej efektywny
sposOb na zwielokrotnianie swoich dochodow.

Wspieraj swoich Przedstawicieli w odnoszeniu sukcesu, ucz ich, jak organizowaé
zespot sprzedazowy, pomagaj im uzyskac tytut Lidera, a Twoje dochody osiggnag
poziom, ktéry pomoze Ci spetnia¢ marzenia. Oprocz rabatow bedziesz zarabiac
dzieki specjalnym bonusom menadzerskim i dyrektorskim oraz jednorazowym
nagrodom pienieznym. SzczegOty znajdziesz w ,,Planie Marketingowym”.

Gdy masz wigcej niz jednego przedstawiciela
w pierwszej linii, wkraczasz na droge liderska.
Tytut Lidera uzyskasz za obroty swojej struktury
o wartosci 4 000 P. Wkrotce pokonasz nastepne

Ztoty - Diamentowy
Dyrektor Generalny

20 000 - 30 000 zt/mies.
+ nagroda 16 000 - 25 000 zt

szczeble kariery w Betterware. Gdy wyszkolisz

T i
pierwszego Lidera (4000 P) i Twoja pozostata $
Grupa Osobista zrealizuje obroty
o wartosci 2000 P uzyskasz tytut -
Menadzera. Potem nastepny tytut e S e, T Stag:,‘,’e?;’,’:j)',“°' :
i nastepny...Twoje dochody i8: +1fa323ﬂ/§' 000 2
wzrosng wielokrotnie. 3
Spojrz na wykres :
x’f'* +++ “. e [ Dyrekt
obok. % y.x % Ge‘:::ral‘:\ry
11 000 zt/mies.
5( -3r J\' + + ¥ +\\\\“ ”’// - + nagroda 8 000 zt
. i s B Starszy |
X X+t oo "\\\‘w‘h"q 8 500 shimles.
X P e + nagroda 6 000 zt
\\‘&“@ Dyrektor |I
6 000 z¥/mies.
3 . Mit:;zzzyer + nagroda 4 000 zt = o)
 Menadzer I 5 Menadzer Zyczymy powodzenia!
+nagroda 5002f| | *nagroda 10002 Zespot Betterware

WAZNE POJECIA

Zysk Natychmiastowy (marza 30%) — kwota wynikajgca z r6znicy miedzy ceng, po jakiej kupujesz produkty
w Betterware (cena Przedstawiciela — patrz cennik) a ceng katalogowa, po ktérej kupujg Twoi Klienci. Zysk
Natychmiastowy zostawiasz sobie, do Betterware wptacasz warto$¢ podang na fakturze.

Sponsorowanie — zapraszanie do wspdtpracy os6b do Twojej struktury sprzedazy (Grupy Osobistej) na
zasadach okre$lonych przez Plan Marketingowy Betterware Poland (inaczej: rekrutowanie nowych os6b).

Punkty — kazdy produkt ma przypisang okreslong warto$¢ punktowg, stanowigcg podstawe do naliczania
rabatdéw i premii. 1 punkt to okoto 2 zt netto.

Grupa Osobista — Przedstawiciele, ktorych zaprosita$/zaprosite$ do wspédtpracy, oraz ci, ktérych zaprosili
Twoi Przedstawiciele oraz osoby zaproszone przez Przedstawicieli Twoich Przedstawicieli itd.

Grupa Liderska — Grupa Osobista o obrotach minimum 4 000 punktéw Przedstawiciela, ktdry osiggnat tytut
Lidera.

Pierwsza linia — Przedstawiciele, ktérych wprowadzitas/wprowadzite$ do swojej struktury bezposrednio ,pod
siebie” (inaczej: pierwszy poziom).

Twoje Pienigdze — na Twoje Pienigdze sktadajg sie rabaty za wyniki, bonusy, jednorazowe nagrody pienigzne,
bonus za dynamike rozwoju sieci

Rabaty — Rabaty to sg kwoty naliczone od Twojego obrotu osobistego netto oraz od obrotu netto Twojej
osobistej grupy. Nastepnie sg one dzielone na poszczegdlne osoby w grupie w proporcjach wynikajacych z
przystugujgcych Ci poziomow rabatow (od 3% do 15%).

a) Jezeli jeste$ Przedstawicielem Betterware to otrzymasz je jako wynagrodzenie za ustugi rozwoju sieci
wykonywane w ramach prowadzonej przez Ciebie dziatalnosci gospodarczej, a podstawg wyptaty jest
prawidtowo wystawiona przez Ciebie faktura.

b) Jezeli jestes Statym Klientem Betterware to otrzymasz upust od nastepnych zakupéw, tzn. bedziesz mégt
dokona¢ zakupdw po znacznie obnizonej cenie. Bedziesz miat nizszg cene, bo bedzie ona obnizona o warto$¢
przystugujgcych Ci rabatéw.

Bonusy — element kalkulacyjny Twojego wynagrodzenia z tytutu $wiadczenia ustug marketingowych i rozwoju
sieci. Bonus jest liczony od wartosci od obrotow netto Twoich Grup Liderskich (Twoja pierwsza linia/poziom)
oraz Grup Liderskich drugiego, trzeciego, czwartego i kolejnych poziomow.

Wyrézniamy 4 rodzaje Bonuséw: 10%, 1%, 0,5%, 0,25%. Naliczane od tytutu Menadzera (wigcej informacii
w ,Planie Marketingowym”).

Jednorazowe nagrody pieniezne — element kalkulacyjny Twojego wynagrodzenia z tytutu $wiadczenia
ustug marketingowych i rozwoju sieci. To wynagrodzenie jest przyznawane w ramach $ciezki kariery dla
Przedstawicieli Betterware Poland.

Bonus za dynamike rozwoju sieci — dodatkowe wynagrodzenie z tytutu ustug $wiadczonych na rzecz
Betterware w zakresie marketingu i rozwoju sieci sprzedazy, przyznane w szczeg6lnosci gdy zostanie
zatozony nowy podmiot gospodarczy zajmujacy sie rozwojem sieci sprzedazy produktéw Betterware.

Cennik Przedstawiciela — wykaz produktow, znajdujgcych sie w aktualnej ofercie sprzedazy (katalog/ulotka),
zawierajacy: kody dla kazdego produktu, wartosci punktowe, ceny dla przedstawiciela (brutto z Vat) i ceny
katalogowe dla klientéw. Cennik ulega zmianie kazdorazowo ze zmiang katalogu / ulotki.



SKLADANIE ZAMOWIEN W BETTERWARE

Gdy zbierzesz zaméwienia od klientow, przekaz je Betterware do realizaciji.

Jak sktada¢ zaméwienia?
To bardzo proste i wygodne!

1. Zamoéwienie mozesz ztozyc¢:
. Telefonicznie: (022) 33 20 780, 33 20 781, 33 20 786, 33 20 787
od poniedziatku do pigtku w godz. 9.00 — 17.00
. Faksem: wyslij zamowienie pod numer (022) 33 20 959
. E-mailem na adres: zamawiam@betterware.pl
. Na stronie www.betterware.pl (w strefie Przedstawiciela)
2. Dostawa
. Zambwione produkty zostang dostarczone kurierem na adres korespondencyijny.
. Kurier nie ma prawa pobiera¢ zadnych dodatkowych optat z tytutu doreczenia
paczki — ewentualne optaty doliczone bedg do faktury.
. Termin realizacji zamdwienia - do 5 dni roboczych.
. Fakture dotagczamy do paczki z zamowieniem.
3. Opfata Wysytkowa zalezy od liczby punktow (sprawdz w cenniku)
. Zamowienie do 99 P = optata 10,00 zt
. Zamowienie od 100 P = optata O zt
4. Ptatno$¢
. Termin sptaty faktury to 14 dni od daty jej wystawienia, ktéra jest wydrukowana
na fakturze. Za termin wptaty uznaje si¢ date wptywu srodkéw na rachunek
Betterware.
. Ptatnos¢ przelewem na konto firmowe podane na fakturze.
. Na druku przelewu w opisie wpisz:
. Swéj numer rejestracyjny w Klubie Betterware
. Kwote
. Numer sptacanej faktury
. Faktura musi by¢ zaptacona w catosci, ewentualne pomniejszenia kwot

wynikajgce z reklamacji odliczone bedg przez Betterware od kolejnej faktury.

Czionkostwo w Kilubie Betterware daje Ci przywilej korzystania z kredytu
oferowanego przez firme na zakup produktéw Betterware w wysokosci 500 zt brutto.
Jezeli mimo przystugujgcego kredytu kwota Twojego zamdwienia przekroczy 500 zi,
zamoOwienie zostanie zrealizowane za pobraniem.

. Kolejne zamoéwienie kredytowe moze byé ztozone wytacznie po sptaceniu
poprzedniego — potwierdzenie sptaty mozesz przestac faksem lub elektronicznie.
. Warunkiem przyznania kredytu jest dostarczenie kompletu dokumentdéw
rejestracyjnych:
. Whiosku rejestracyjnego (podpisany przez Ciebie i sponsora)
. Kserokopii dowodu osobistego
. W przypadku rejestracji firmy réwniez:
. Zaswiadczenia (kopii) o wpisie do ewidenciji
dziatalnosci gospodarczej
. Numeru NIP, REGON
. Numer konta, nazwa banku
. Oswiadczeniu o ewentualnym zwolnieniu z VAT lub VAT-5
. Kredyt mozna zwiekszy¢ do kwoty 1000 zt po 3 miesigcach dziatalnosci

6. ZamoOwienie za pobraniem
. Zamobwienie za pobraniem jest ptatne kurierowi przy odbiorze.
. Kurier pobiera tylko kwote z faktury.
. Kurier nie ma prawa pobiera¢ zadnych dodatkowych optat z tytutu
doreczenia paczki.
. Zambwienie to mozesz ztozy¢ nawet, gdy jeszcze nie sptacite$ kredytu.
7. Reklamacje
. Gwarancja jakosci
. Klient ma prawo do zwrotu kupionych towaréw w terminie 14 dni od daty

zakupu pod warunkiem, ze produkt ten nie jest zniszczony,
a w przypadku produktdbw do czyszczenia — zuzyty nie wiecej niz
w jednej trzeciej swojej zawartosci.

. Przedstawiciel zobowigzany jest zwroci¢ klientowi zaptacong przez
niego kwote i przesta¢ produkt wraz z wypetnionym drukiem reklamacji
pocztg do siedziby Betterware w Polsce w terminie 30 dni liczonych od zakupu
produktu przez Przedstawiciela. W przypadku zwrotu produktéw w ramach
gwarancji jakosci koszt wysytki ponosi Przedstawiciel.

. Reklamacje wynikajgce z tytulu wad produktdw uwzgledniane beda
w terminie 12 miesiecy od daty ich zakupu przez Przedstawiciela.

. Kazdy produkt, ktéry =zostanie dostarczony do Przedstawiciela

jako uszkodzony - moze zostaé zwrécony do firmy na Kkoszt

Betterware. W takim przypadku Przedstawiciel niezwiocznie odsyta
drogg pocztowg (nie przez kuriera) uszkodzony produktwraz zwypetnionym
drukiem reklamacji. Po rozpatrzeniu reklamacji, koszt takiej przesyiki
zostanie dodany do rabatu Przedstawiciela w nastepnym zamowieniu.

KORZYSTAJ Z NASZEJ STRONY
WWW.BETTERWARE.PL

Tutaj mozesz przejrze¢ katalog on-line oraz wejs¢ na zaktadke: Strefa Przedstawiciela, gdzie:

ztozysz zaméwienie i sprawdzisz wczesniejsze zamowienia,

zarejestrujesz swoich nowych Przedstawicieli,

sprawdzisz aktywnos¢ swojej struktury,

pobierzesz wazne dokumenty, jak: aktualny cennik, druk zaméwienia, druk reklamaciji,
informacje o biezgcych akcjach i promocjach.

hoON=

Szczego6towe informacje znajdziesz na www.betterware.pl (Strefa Przedstawiciela)

DOSTAWA | ODBIOR TOWARU

Zaraz po otrzymaniu zaméwionych towaréw dostarcz je Klientom w ustalonym terminie.
Pakuj produkty dla Klientow w reklamowki firmowe.

Twoja rzetelnos¢, punktualnos¢ i sprawna dostawa produktéw tworza solidne podstawy wiezi
z Klientami. Zaufanie sprawia, ze Klienci chetnie sktadajg kolejne zamowienia.

Im wiecej pozyskasz statych Klientow, ktérzy beda u Ciebie zamawia¢ regularnie, tym bardziej
stabilne beda podstawy Twojej dziatalnosci.
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TWOUJA LISTA KONTAKTOW NOTATKI

LP Imie i nazwisko Telefon Klient/Przedstawiciel Data spotkania
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Przewodnik Przedstawiciela - wersja 1/2009.

Niniejszy materiat przeznaczony jest wytacznie w celu prezentaciji potencjalnym Przedstawicielom Betterware jako materiat pogladowy, w zwigzku z tym
informacje w nim przedstawione majg charakter uproszczony. W celu zapoznania sie z doktadnymi obowigzkami prawno-podatkowymi Przedstawiciela nalezy
zapoznac¢ sie z innymi Materiatami Betterware, w szczegolnosci ze Szczeg6towymi zasadami uczestnictwa w Klubie Betterware.
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LATWY START

Zacznij wspotprace z Betterware od prezentéw! Wez udziat w Programie tatwy Start, a przez 3 pierwsze miesigce
bedziesz otrzymywac fantastyczne nagrody! Aby przystapi¢ do programu, zt6z zamoéwienia o tgcznej wartosci co najmniej
100 punktéw w biezgcym lub nastepnym miesigcu od swojej rejestracji w Klubie Betterware.

Wartos¢ katalogowa prezentu: ( _||' - \
19,90 zi ;

Gdy zrealizujesz zaméwienia o tgcznej wartoéci co najmniej 100 punktéw, otrzy-
masz w prezencie bardzo pomystowy i elegancki WIESZAK NA BANANY | WINOGRONA,
ktéry nada styl Twojej kuchni. i,

Wartos¢ katalogowa prezentow:

39,89 zi

Powtdrz swéj sukces z pierwszego miesigca! Uzyskaj co najmniej
100 punktéw, a zdobedziesz dwie wspaniate nagrody: wielorazowa
PODKLADKE DO PIECZENIA, kt6rg z tatwo$cig bedziesz stosowac jak
uzywany dotgd papier jednorazowy oraz SPRAY DO CZYSZCZENIA
PIEKARNIKOW I GRILLA, ktory doskonale usuwa przypalone resztki

i ttuszcz z piekarnikow i grilli, a takze smugi sadzy z szyb
kominkowych.

Wartos¢ katalogowa prezentow:

79,87 zi

Az cztery rewelacyjne produkty Betterware czekajg na Ciebie

w prezencie, gdy zrealizujesz zamoéwienia o facznej wartosci co
najmniej 100 punktéw: PLYN DO CZYSZCZENIA SKORY — do skérzanych
mebli i odziezy ze skéry, pomystowa KULKA PRZECIW KAMIENIOWI

do pralki i zmywarki, CHUSTECZKI DO STALI NIERDZEWNEJ oraz
AKTYWNA PIANA DO CZYSZCZENIA LODOWEK

Prezenty znajdg si¢ w Twoim zaméwieniu, w ktérym osiagniesz prég 100 punktéw w danym miesigcu. Nie wpisuj ich kodéw na druku - system
komputerowy automatycznie dotaczy nalezne Ci nagrody (kazda za 1 zt). Udziat w programie jest mozliwy tylko pod warunkiem uzyskania
co najmniej 100 punktéw w kazdym z trzech miesiecy. Nie mozna ,wréci¢” do programu po miesigcznej przerwie.

* Produkty w ramach poszczegoélnych krokéw moga ulega¢ zmianie w trakcie trwania programu

Betterware [
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Betterware Poland Limited Sp. z 0.0. Oddziat w Polsce, Al. Krakowska 106, 02-256 Warszawa,
tel. 22 33 20 780 lub 781, faks: 22 33 20 959, www.betterware.pl



